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ini yang berjudul “ STRATEGI PROMOSI PADA SANTI MEBEL GODEAN ”.

Tugas akhir adalah tugas dari jenjang Diploma Ill, untuk diajukan untuk

menempuh syarat dan memperoleh gelar Ahli Madya dari STIM YKPN Yogyakarta.

Penulisan menyadari bahwa dalam membuat tugas akhir tidak terwujud dengan adanya

bantuan pihak-pihak lain, maka penulisan mengucapkan terima kasih

Kepada:
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Allah SWT yang telah memberikan rahmat, kesehatan serta hidayah-Nya
selama mengerjakan Laporan Tugas Akhir.

. Orang tua dan kakak yang selalu memberikan dukungan doa dan semangat
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magang data-data yang diperlukan.

Bapak Ilman Taufiq Lazuardy, S.M.,M.M. ,selaku dosen pembimbing yang telah
banyak memberikan bimbingan dan masukan hingga penulis dapat menyelesaikan
tugas akhir ini dengan baik.

Bapak Dr. Suparmono, S.E, M.Si selaku Ketua Sekolah Tinggi llmu Manajemen
YKPN Yogyakarta

Seluruh dosen dan karyawan Sekolah Tinggi llmu Manajemen YKPN
Yogyakarta yang telah mengajarkan ilmunya dan memberikan pelayanan selama
penulis menempuh perkuliahan di kampus Sekolah Tinggi IImu manajemen YKPN
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Teman-teman seperjuangan saya D3 angkatan 2022 yang telah memberikan

dukungan, semangat dan motivasi.



8. Saya ingin berterimakasih pada diri saya sendiri, yang tidak menyerah terus
bertahan dan bekerja keras untuk menyelesaikan kuliah dan segala tugas tanpa ingin
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Penulis
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MOTTO

“Sesungguhnya sesudah kesulitan itu ada kemudahaan. Maka apabila kamu

telah selesai (dari suatu urusan), kerjakanlah dengan sungguh-sungguh (urusan yang

lain),”

- QS. Al-Insyirah: 6-7 —

“Belajar tidak selalu menuntutmu menjadi orang pintar. Belajar akan menuntutmu

untuk menjadi pribadi yang lebih baik.”

“Sukses bukanlah kunci kebahagiaan. Kebahagiaan kunci menuju sukses. Jika
Anda mencintai apa yang anda kerjakan anda akan menjadi orang sukses.”

- Albert Sehweitzer —

“Jangan pernah berhenti untuk bermimpi, karena mimpilah yang bisa mengetuk pintu

hati kita untuk selalu berusaha mencapainya”

- Merry Riana —

“Ingatlah kehidupan kampus dengan terus mengasah. Jangan habiskan waktumu
untuk berkeluh kesah*

- Najwa Sihab -
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