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2. Dra. Any Agus Kana, M.M. selaku dosen pembimbing saya yang telah

mmberikan bimbingan dan pengarahan dengan penuh kasih kesabaran selama

penyusunan tugas akhir ini.

3. Dr. Suparmono, M.Si selaku Ketua Sekolah Tinggi Ilmu Manajemen YKPN

Yogyakarta

4. Galih Sandy Yudha dan sahabat saya sayangi yang selalu mendengarkan keluh

kesah penulis dan selalu memberikan semangat kepada penulis.

5. Diri sendiri yang begitu kuat umtuk selalu berusaha semangat disaat sedang
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MOTTO

“Allah tidak membebani seseorang melainkan sesuai dengan kesanggupannya.”

- QS Al Baqarah 286

“ Kita boleh saja kecewa dengan apa yang telah terjadi, tetapi jangan pernah

kehilangan harapan untuk masa depan yang lebih baik.”

- Bambang Pamungkas
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